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Con EL Pie Derecho
Puramente Mo�vacional con profunda Reflexión, 

relacionada a las pérdidas y la felicidad. 

Desarrollar felicidad y op�mismo a través de 
herramientas y técnicas muy efec�vas y 

cien�ficamente comprobadas.
Todos tus colaboradores tendrán un op�mismo 

inigualable!!



Empoderamiento
Enfocado a Eliminar Creencias limitantes y 

Reprogramar  Creencias PODEROSAS  a 

través de la NEUROCODIFICACIÓN

Los par�cipantes podrán eliminar 
DE POR VIDA 

miedos, traumas y malos hábitos. 



La importancia y los beneficios de tener una 
Súper Ac�tud 

¿Ap�tud o Ac�tud?  Dis�nciones
Los 20 nutrientes de la Ac�tud.

Cambiará la Apa�a, Burocracia y Egoísmo 
en las Personas y en su Empresa 

Actitud de Impacto



Servicio al Cliente al Es�lo Disney
Las Reglas de Oro
Las Claves del Éxito
Misión, Visión y Valores de la Empresa
Apariencia y Lenguaje corporal
El Excelente Servicio la Mejor Venta

Los Colaboradores serán el Motor de la 
Excelencia en Ventas

La Magia del Servicio



Curso de Ventas para aprender a vender, para  
vendedores y los que odian vender.

Las bases fundamentales de la venta y la gran 
importancia de que todos seamos Profesionales en 

Ventas!

Sus colaboradores sabrán persuadir, negociar y 
cerrar. Más ventas igual a más dinero! SIMPLE no le 

parece?

Ventas y más Ventas



¿Ventas por necesidad o por emociones?
¿Compra más el Ins�nto que la razón?
Véndele al Rep�l no a la Inteligencia
Palabras que Enamoran al Cerebro.

Neuronas Espejo. Raport
¿Hombre o Mujer? Dis�nciones 
Cierres maestros.

Sus colaboradores serán expertos en apretar los 
botones de cada cliente para que compre!

Neuroventas



Importancia de tener una Autoes�ma Alta y 
Saludable 

Consecuencias de tener una Autoes�ma baja y 
las�mada.

Halagología
Los 6 pilares de la Autoes�ma Poderosa y las 

claves para elevarla hasta las Estrellas!

Autoestima Poderosa



¿Jefe o Líder?
¿Liderazgo por Imposición o por Contagio?
Los 5 pasos del líder
Comunicación Empá�ca
El líder Mul�plicador

Idóneo para Direc�vos, Gerentes, Supervisores 
y Jefes de área

El Líder Multiplicador



Comunicación Eficáz
Comunicación Antropológica
Comunicación Asertiva
Comunicación Persuasiva
¿Qué estás comunicando?
El Copywriting

Sin lugar a dudas un curso que mejorará 
la comunicación interpersonal y laboral 
para dejar todo bien  claro.



Mi Pareja o …

Dispareja?

La comprensión  FUNDAMENTAL de las Vocaciones de Vida
El Soltero y todas sus Posturas
Sexualidad y Código Eró�co.

La Pareja, su complejidad y todas las soluciones.
La Familia, Funcional, Disfuncional y Bifurcaciones



La Salud en tus Manos
El conocimiento de 
una Salud Integral.

Saber Nutrir no solo el cuerpo sino 
también la mente y el corazón.
La Cultura de la Prevención. 
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